
2024 ABRIL
dilluns dimarts dimecres dijous divendres

1 2 3 4 5

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

Veiem 5 exemples de 
bones pràctiques a 
Instagram dels nostres 
emprenedors (12-12.30h)

8 9 10 11 12

Sessió Informativa 
'Camí per emprendre 
amb Èxit' (15 a 16:30h)

5 propostes per 
emprendre d'una 
manera responsable (11 
a 11:30h)

Taller per aprendre a 
NEGOCIAR. Captar l'interès 
del teu client, despertar el 
desig i passar a l'ACCIÓ (15 a 
17h)

Com redactar l'apartat de 
"Termes i condicions de 
venda" per la teva web (12 
a 12.30h)



15 16 17 18 19

Jornada "fem xarxa". 
Descobrint oportunitats i 
estratègies. 2a Ed. (9 a 11h)

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

Taller per aprendre tècniques 
de vendes. Posa en valor el 
teu producte/Servei (15 a 
17h)

22 23 24 25 26

5 propostes per 
aconseguir una millor 
vialibilitat del projecte 
(11 a 11:30h)

Taller per aprendre a treballar 
les Objeccions de vendes. 
Perfils de clients (10 a 12h)

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

Què és el "núvol", per a 
què serveix i com t'ajuda 
en el teu negoci? (12-
12.30h)

29 30

Taller de Linkedin des 
de 0 per a emprenedors 
i autònoms: fes xarxa (9 
a 11h)

Taller. Quines habilitats tens 
per ser emprenedo? 
Treballem les habilitats dels 
emprenedors d'Èxit (10 a 
12h)

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)



2024 MAIG
dilluns dimarts dimecres dijous divendres

1 2 3
Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

6 7 8 9 10

Com adquirir un negoci 
en traspàs? (11 a 
11:30h)

La RSC a l'empresa (10 a 11h)
Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

Taller de Canva des de 0 
per a nous projectes. 
Vine, aprèn i crea (15 a 
17h)

Taller. Recupera la il.lusió i 
deixa de ser esclau del teu 
negoci (10 a 12h)

13 14 15 16 17

Taller de continguts web des 
de 0: planifica els bàsics de la 
teva web (2a ed.) (9 a 11h)

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

Com detectar les diferents 
personalitats dels teus clients 
(12 a 13h)

20 21 22 23 24

Cas pràctic: construïm 
la fitxa ideal d'un 
producte en un 
ecommerce (12 a 
12.30h)

L'estratègia de l'oceà 
blau: Crea nous espais 
de mercat fent 
irrellevant a la 
competència (11 a 
11.30h)

Taller per aprendre a donar 
Valor a la teva MARCA. 
BRANDING (10 a 12h)

Punts claus per crear una 
cooperativa (10 a 11.00h)

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)



27 28 29 30 31

Taller per aprendre a 
identificar el CLIENT 
POTENCIAL. CLIENT IDEAL 
(10 a 12h)

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

Com crear plantilles de 
correu a l'Outlook per 
estalviar temps de gestió  
(12 a 12.30h)

2024 JUNY
dilluns dimarts dimecres dijous divendres

Sessió Informativa 'Camí 
per emprendre amb Èxit' 
(10 a 11:30h)

3 4 5 6 7

La factura electrònica 
(11 a 12h)

Taller pràctic: com pots 
autogestionar-te les xarxes 
socials del teu negoci de 
forma eficient ( 9 a 11h)

Models alternatius socials 
de finançament (10 a 11h)

Taller per aprendre 
estrategies de màrqueting 
(15 a 17h)

Sessió Informativa Camí 
per emprendre amb Èxit 
(10 a 11:30h)



10 11 12 13 14

Taller pràctic d'Instagram: 
estratègia per dur a terme un 
sorteig i guanyar seguidors 
de qualitat (9 a 11h)

Xerrada PIMEC - Contractes 
mercantils (9 a 11,30h)

Sessió Informativa Camí 
per emprendre amb Èxit 
(10 a 11:30h)

Taller per aprendre 
estrategies de màrqueting 2º 
part (15 a 17h)

17 18 19 20 21

Com traspassar un 
negoci? (11 a 11:30h)

Taller per aprendre 
estrategies de màrqueting 3º 
part (10 a 12h)

Sessió Informativa Camí 
per emprendre amb Èxit 
(10 a 11:30h)

Com instal·lar el certificat 
digital al navegador i a 
l'Adobe per signar 
documents (12 a 12.30h)

24 25 26 27 28

Taller pràctic de Xarxes 
Socials: continguts, 
programació i planificació per 
la resta de 2024 (9 a 11h)

Sessió Informativa Camí 
per emprendre amb Èxit 
(10 a 11:30h)

Formacions HUB on line
PIMEC
Presencial


